TES UNHA IDEA BRILLANTE,
PERO LEVALA A PRACTICA...XA E OUTRO CONTO!
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QUE E O PROGRAMA
DE APOIO A EMPRESAS

AGROALIMENTARIAS?

, . o acion Juana
E un programa de formacién e mentorizacion

orientado a axudar aos emprendedores no
deseno e implantacion dos seus proxectos
empresarais, asf como para empresas
existentes que precisan abordar proxectos
de innovacion, mellora ou expansion.
Levamos 13 anos mentorizando mais de 130
proxectos do sector agroalimentario.
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AREAS CLAVE DURANTE UN ANO @juanadevega.org

juanadevega.org
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MODALIDADES DE INSCRICION

Se estas dandolle voltas a idea de porier en marcha

un negocio ou impulsar a tua actual empresa, podes
inscribirte no XIV PROGRAMA DE APOIO A EMPRESAS
AGROALIMENTARIAS. Apuntate se o teu proxecto ou
empresa € dos sectores forestal, marisqueiro, pesgueiro
ou doutras areas da bioeconomia, sempre que se
desenvolvan na Comunidade Autonoma de Galicia.

Tamén te podemos axudar se o teu proxecto & de perfil
tecnoldxico ou de servizos que dea soporte ao
sector agroalimentario.

Emprendemento 7

(CREACION DE NOVAS EMPRESAS)

Axudar aos emprendedores a
desenvolver as suas ideas empresariais,
convertelas en proxectos de negocio e
materializalas en empresas reais,
innovadoras e competitivas,
minimizando o risco de fracaso.

Crecemento e
consoliclacion

(DESENVOLVEMENTO DE EMPRESAS
EXISTENTES)

Axudar a autdonomos, Micropemes e
pemes a desenvolver e/ou consolidar os
Seus proxectos empresariais tratando de
mellorar o seu funcionamento mediante a
titoria na toma de decisions nas distintas
areas do nhegocio gque o requiran.

QUEN PODE PARTICIPAR?
Emprendemento

PARA OS QUE QUEREN EMPEZAR (OU ESTAN
A PIQUES DE FACELO)

Se queres crear unha nova empresa ou tes unhaidea
que che quita o sono (para ben, claro), aqui hai espazo
para ti

7 Empresas en proceso de desefno daidea e de
definicion do modelo de negocio.

/1 Empresas de recente creacion ou en fase de
lanzamento.

7] Sucesions e recuperacion de empresas e
explotacions familiares.

/] Proxectos de posta en valor de activos rurais
improdutivos.

Crecemento
e consolidacion

PARA OS QUE XA ESTAN RODANDO E QUEREN
MELLORAR (PORQUE SEMPRE SE PODE IR A MAIS!)

Se a tlia empresa xa esta en funcionamento e queres
levala ao seguinte nivel, tamen temos un sitio para:

/] Revisar a suia definicion e organizacion estratexica.

Realizar unha investigacion de mercado.

/] Crear un plan de marketing ou un plan comercial.
Desenvolver unha estratexia online.

/] Realizar unha analise de operacions
€ maypas de valor.

/1 Revisar os seus plans de financiamento.

/] Realizar un estudo econdmico e/ou mellorar
0 seu control de xestion.

/] Valoraranse outros aspectos estratéxicos
da empresa a mellorar.

COMO SE DESENVOLVE?

FASE I: SELECCION DE PROXECTOS. Xaneiro 2026

Realizarase a través dun obradoiro de ideas empresariais
de caracter selectivo de 10 horas de duracion, para un
maximo de 24 candidatos.

Durante o obradoiro, 0s candidatos, asistidos por
consultores especializados, reflexionaran sobre os
elementos clave da sua idea e desenvolveran a estrutura
do seu modelo de negocio.

Todos 0s proxectos seleccionados pasaran unha
entrevista persoal. Seleccionaranse un maximo de 6
proxectos para cada modalidade.

FASE IIl: DESENVOLVEMENTO DOS PROXECTOS Febreiro —
Xullo 2026

As mellores ideas e proxectos empresariais seleccionados
recibiran titorizacion e mentorizacion para desenvolver o
seu proxecto.

FASE lll: POSTA EN MARCHA DOS PROXECTOS Setembro
— Decembro 2026

Axudamosche a facer realidade a tlia iniciativa. O
obxectivo desta fase € 0 apoio e seguimento da empresa
na implantacion do proxecto.

FASE IV: PRESENTACION PUBLICA DE PROXECTOS /
DEMO DAY Novembro 2026

Xornada na que os empresarios e promotores
seleccionados presentaran e defenderan publicamente os
seus proxectos ante potenciais investidores, clientes,
entidades financeiras e outros organismos publicos de
promocion e apoio econdémico.



